
 

 

 

 

 

 

 

 

 
Business Agreements: Der Weg vom CDA über das 

Termsheet zum Hauptvertrag 
 

Workshop 2 

Highlights 
 

• CDA: Auswirkungen auf 
das Termsheet und den 
späteren Hauptvertrag 

• Termsheet:  

▪ Aufbau und Gegenstand 

▪ Was gehört nicht in ein 
Termsheet? 

▪ Exklusivität 

▪ Break-Up Fee 

• Hauptvertrag: Welche Rolle 
spielt das Termsheet im 
Hauptvertrag? 

Verteiler 

• Lizenz-Manager 

• Business Development 
Manager 

• Verantwortliche für 
Verträge 

• Geschäftsführer 

Termin 

• 15.05.2025 
14:00 – 17:00 Uhr 

• Leonardo Royal Hotel 
Mailänder Str.1 60598 
Frankfurt 

 

Im Rahmen seiner Frühjahrstagung 2025 in Frankfurt bietet der Pharma-Lizenz-Club Deutschland 
(PLCD) – als separate Veranstaltung vor Beginn der eigentlichen Tagung - am Donnerstag, den 
15.05.2025 von 14.00 Uhr bis 17.00 Uhr den Workshop „Business Agreement: Der Weg vom 
CDA über das Termsheet zum Hauptvertrag“ an.  

 

Der Workshop steht in einer Reihe bereits gehaltener Workshops zum Thema Kooperationsverträge 

in der Life-Science-Industrie. Der aktuelle Workshop befasst sich hauptsächlich mit dem 

Zusammenwirken von CDA, Termsheet und Hauptvertrag; welche Klauseln aus CDA und 

Termsheet wirken im Hauptvertrag fort; was ist bei der Gestaltung des Termsheets im Hinblick auf 

den späteren Hauptvertrag zu beachten.  

 

Der Workshop ist interaktiv; die Referenten diskutieren mit den Teilnehmern auch anhand von 

Praxisbeipielen die einzelnen Problemfelder.  

 

Für die Teilnahme an diesem Workshop ist die Teilnahme an vorherigen Workshops zu Koopera-

tionsverträgen keine Voraussetzung.   

 

Referent im Workshop ist Dr. Alexander Oehmichen (EHLERS Legal PartG mbB; fürher 

OEHMICHEN Rechtsanwälte PartG mbB), der jahrelange Erfahrungen bei Gestaltung von 

Verträgen in der pharmazeutischen Industrie, u.a. Lizenzverträgen, Lieferverträge, 

Entwicklungsverträge, M&A (Asset Deal/Share Deal), etc. hat - unter anderem als Leiter der 

Rechtsabteilung der STADA Arzneimittel AG, später als Vorstand und heute als Rechtsanwalt und 

Managing Partner bei EHLERS Legal PartG mbB.  

 

Das Workshopangebot wendet sich an alle, die in ihrem beruflichen Alltag mit Verträgen arbeiten, 

diese verhandeln, erstellen und/oder prüfen müssen.  

 
 
 
 


