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Die Kunst erfolgreich zu verhandeln – Step-by-Step zum Erfolg? 
Interaktive Übung an konkretem Fallbeispiel 

Workshop 2 

Highlights 
 

• Strategien und Taktikten 
entwickeln anhand eines 
Fallbeispiels 
 

• Was Ihre Entscheidungen über 
Ihren Verhandlungsstil enthüllen 
 

• Wie Genderkommunikation 
Einfluss auf die Verhandlung 
nimmt 
 

• Analysen und 
Erfahrungsaustausch anhand 
von Fallbeispielen 
 

• Hoher Anschauungs- und 
Unterhaltungswert  

 

Verteiler 
 

• Firmeninhaber 
 

• Vorstände 
 

• Geschäftsführer 
 

• Führungskräfte 
 

• Verkäufer 
 

• Vertrieb 
 

 

Termin 

 

• 12.12.2024 
 

• 11:30 – 17:00 Uhr 
 

• Radisson Blu 
Hotel, Mannheim 
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Im Rahmen seiner Herbsttagung 2024 in Mannheim bietet der Pharma-Lizenz-Club 

Deutschland (PLCD) – als separate Veranstaltung vor Beginn der eigentlichen Tagung -  

am Donnerstag, den 12.12.2024 von 11.30 Uhr bis 17.00 Uhr einen Workshop  

„Die Kunst erfolgreich zu verhandeln – Step-by-Step zum Erfolg? Interaktive Übung 

an konkretem Fallbeispiel“ an.  

 

Referentin im Workshop ist: Anja Henningsmeyer. 

 

Wann haben Sie das letzte Mal einen Verhandlungsprozess spielerisch absolviert? Das 

gelingt in der Regel gut, wenn man in die Rolle von Anderen schlüpft: Man ist emotional 

weniger belastet, hat einen interessierten Blick und ein aufgeräumtes, rationales Denken – 

Faktoren, die für überlegtes Verhandeln von Vorteil sind. 

 

Dieser Workshop bietet Ihnen die Chance zum spielerischen Erproben Ihrer 

Verhandlungsfähigkeit! Sie gehen zusammen mit den anderen Teilnehmenden einen 

konkreten Verhandlungsfall durch, der sich Ihnen erst nach und nach enthüllt und für 

dessen Lösung Sie individuell und Step-by-Step Entscheidungen treffen müssen.  

 

Am Ende erwarten Sie mehrere Erkenntnisse: 

– Was Ihre Entscheidungen über Ihr individuelles Verhandlungsverhalten aussagen. 

– Welche Rolle Strategie und Taktik sowie die Koordination von internen und externen 

Einflussfaktoren in Verhandlungen haben. 

– Welche Faktoren bei Verhandelnden mit interkulturellem Background eine Rolle 

spielen. 

In einem zweiten Beispiel erörtern wir die Frage, wie man in Verhandlungen mit kniffligen 

Fristsetzungen umgehen kann. 

Dieser Workshop hat einen hohen Anschauungs- und Unterhaltungswert. Er eignet sich für 

alle, die einen vertieften Blick in unterschwellige Faktoren des Verhandelns werfen 

möchten, ihre Verhandlungsfähigkeit testen, reflektieren und ausbauen möchten.  

---- 

Anja Henningsmeyer war bis 2023 15 Jahre lang Geschäftsführerin der hessischen  

Film- und Medienakademie, dem Netzwerk der 13 staatlichen hessischen Hochschulen 

(hFMA). Sie gibt bundesweit und international an Hochschulen und in Unternehmen 

Seminare zu Themen der gelingenden beruflichen Kommunikation:  Verhandeln, 

Präsentieren, Netzwerken. Sie ist zertifizierte Verhandlungsführerin, Autorin des Buches 

„Denn Sie wissen, was Sie tun. Wie Frauen erfolgreich verhandeln.“ (Campus Verlag, 

Frankfurt) und war 5 Jahre lang Hauptschöffin am Amtsgericht Frankfurt. 
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Bitte mailen Sie Ihre ANMELDUNG an: stefan.luzar@plcd.de  
Tagungsgebühren für die PLCD-Veranstaltung zzgl. 19% MwSt.. BITTE ANKREUZEN. 
 
Teilnahmegebühr für PLCD-Mitglieder: PLCD-Tagung 
□ Bis 31.10.2024: EUR 320,00 Early Bird-Gebühr für Mitglieder 
□ Ab 01.11.2024: EUR 420,00 reguläre Teilnahmegebühr für Mitglieder 
 
Teilnahmegebühr für PLCD-Mitglieder: PLCD-Tagung und PLCD-Workshops 
□ Bis 31.10.2024: EUR 320,00 Early Bird-Gebühr für Mitglieder + Workshop 1 EUR 340,00 
□ Bis 31.10.2024: EUR 320,00 Early Bird-Gebühr für Mitglieder + Workshop 2 EUR 690,00 
□ Bis 31.10.2024: EUR 320,00 Early Bird-Gebühr für Mitglieder + Workshop 3 EUR 340,00  
□ Ab 01.11.2024: EUR 420,00 Gebühr für Mitglieder + Workshop 1 EUR 370,00 
□ Ab 01.11.2024: EUR 420,00 Gebühr für Mitglieder + Workshop 2 EUR 750,00 
□ Ab 01.11.2024: EUR 420,00 Gebühr für Mitglieder + Workshop 3 EUR 370,00 
 
Teilnahmegebühr für Mitarbeiter in Start-Ups  
(Firmengründung nach dem 01.01.2020, nicht mehr als 50 Mitarbeiter – bitte Nachweis vorlegen) 
□ EUR 320,00 Teilnahmegebühr für PLCD-Tagung 
□ EUR 320,00 Teilnahmegebühr für Tagung + Workshop 1 EUR 270,00 
□ EUR 320,00 Teilnahmegebühr für Tagung + Workshop 2 EUR 600,00 
□ EUR 320,00 Teilnahmegebühr für Tagung + Workshop 3 EUR 270,00 
 
Teilnahmegebühr für Gäste 
□ Bis 31.10.2024: EUR 375,00 Early Bird-Gebühr für Gäste für PLCD-Tagung 
□ Bis 31.10.2024: EUR 375,00 Early Bird-Gebühr für Gäste für Tagung + Workshop 1 EUR 340,00 
□ Bis 31.10.2024: EUR 375,00 Early Bird-Gebühr für Gäste für Tagung + Workshop 2 EUR 690,00 
□ Bis 31.10.2024: EUR 375,00 Early Bird-Gebühr für Gäste für Tagung + Workshop 3 EUR 340,00 
□ Ab 01.11.2024: EUR 490,00 Teilnahmegebühr für PLCD-Tagung 
□ Ab 01.11.2024: EUR 490,00 Teilnahmegebühr für Tagung + Workshop 1 EUR 370,00 
□ Ab 01.11.2024: EUR 490,00 Teilnahmegebühr für Tagung + Workshop 2 EUR 750,00 
□ Ab 01.11.2024: EUR 490,00 Teilnahmegebühr für Tagung + Workshop 3 EUR 370,00 
 
TITEL / VORNAME:                                                    ZUNAME: 

FIRMA:                                                                            POSITION:: 

STRASSE:                                                                      PLZ:                              ORT: 

   E-MAIL:                                                                                                       UNTERSCHRIFT:  

mailto:stefan.luzar@plcd.de

